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1. INTRODUCCION
En los últimos años el mercado de los Business Angels, ha registrado un aumento significativo, especialmente en el mercado europeo, hasta el punto que ahora son considerados como uno de los principales actores para poder resolver la problemática financiera, conocida como "Equity Gap".
Desde la perspectiva del mercado informal del capital riesgo, muchas iniciativas se
han adoptado para resolver este "dilema", tanto del lado de la oferta como de la demanda. Se han organizado acciones de difusión e información sobre esta problemática, con el fin de atraer a más inversionistas a este mercado como también se ha brindado capacitación a empresarios emprendedores sobre la manera de acceder a fuentes de financiamiento alternativas, entre ellas la de los Business Angels.
En este contexto los Business Angels han contribuido a través de una sensibilización continua de las autoridades públicas sobre la necesidad de obtener incentivos fiscales para potenciar y desarrollar de manera efectiva este mercado.

Esto ha aumentado considerablemente el número de redes de Business Angels (B.A.N) en los últimos años, mediante el establecimiento de redes en los mercados maduros y de un crecimiento exponencial de estas redes en los mercados en desarrollo o de reciente origen, donde se tiene poco o ningún conocimiento sobre estas alternativas de financiamiento.
Estas redes de Business Angels se han vuelto esenciales (por ahora
principalmente en los EE.UU. y cada vez más en el Reino Unido en la Unión Europea) para las economías locales y regionales, no solo por que brindan un servicio de intermediación, entre inversores y empresarios emprendedores sino también por que brindan herramientas de alto valor añadido, que son útiles  para aumentar el potencial de oportunidades de inversión.
La red europea de Business Angels (EBAN) estima que el número total de Business Angels activos tanto en redes como de manera independiente (actividad individual o en sindicatos) es de alrededor de 75.000, invirtiendo alrededor de 4 mil millones de euros al año. Esta cifra se basa en la suma acumulada de las estimaciones de las federaciones de redes Business Angels activas en toda Europa.
Por que es importante estimular las actividades de inversión de los Business Angels?.
Las pequeñas y medianas empresas (PYME) representan el 99% de las empresas en la UE. Forman parte esencial en el crecimiento económico de Unión Europea, constituyen una fuente importante de empleo, proporcionan aproximadamente el 67% de todos los empleos en la Unión Europea y distribuyen mejor el dinero.
Frente a un endurecimiento de las condiciones de mercado para el acceso al crédito y una elevada morosidad de los clientes hacen que las PYMES no puedan satisfacer sus necesidades de capital de trabajo y busquen otras alternativas de financiamiento, para el crecimiento de su negocio. La mayoría de estas empresas se encuentran en la franja de la Equity Gap, donde no pueden obtener un financiamiento bancario debido a la aversión al riesgo de los bancos ni tampoco recibir un financiamiento de capital riesgo debido a su tamaño o las pocas garantías que son capaces de ofrecer o finalmente al carácter intangible de sus activos. Es aquí donde la figura del Business Angel toma su importancia, no solo por brindar financiamiento, también por la orientación que aporta a estas empresas en desarrollo (capital inteligente).
Esta situación está creando algunos desafíos importantes para los Business Angeles, pero también las oportunidades de que los responsables políticos puedan ayudar a abordar y aprovechar fomentando mecanismos que apoyen la labor de los Business Angels, por tratarse de unos de los pocos inversores privados activos en este sector.
Entendiendo de esta manera, la Comisión Europea por su parte, con su Programa Marco para la Competitividad y la Innovación (2007-2013) pretende triplicar las inversiones en capital para las PYMES que se encuentren en las primeras etapas de desarrollo.
Algunos estados miembros de la Unión Europea, como Francia y Reino Unido, fomentan la inversión de Business Angeles a través de incentivos fiscales, que ofrecen también una serie de ventajas fiscales con la finalidad de atraer fondos a nuevas empresas, ya sea durante su creación o al ampliar su capital.
1.1 Objetivos del Trabajo
Los objetivos principales del estudio son:

· Presentar un marco general, descriptivo y estadístico sobre el fenómeno de los "Business Angels", describiendo sus características, mostrando el escenario actual y las perspectivas de desarrollo a nivel europeo.
· Verificar que grado de aplicación tiene esta figura, como método  de financiación para las PYME en el entorno europeo.
Como objetivos secundarios tenemos:
· Analizar la situación actual de las PYME y las vías de financiación referidas al capital de riesgo para el desarrollo.
· Realizar un análisis del mercado de los Business Angels en Estados Unidos, como punto de referencia del sector.

1.2 Motivación del Estudio
Desde el punto de vista personal, considero conveniente tratar este tema por el interés que despierta en mi, que permitirá ampliar y complementar los conocimientos adquiridos en el Máster sobre los métodos de financiamiento para las empresas y a futuro poder aplicarlo en la vida profesional.
Un segundo motivo que me llevó a considerar este tema es que se trata de un tema actual, ya que en su mayoría las PYME se encuentran en la situación donde no pueden acceder a los métodos de financiamiento tradicionales, debido a la actual situación de crisis, la figura de los Business Angeles se erige como un modelo alternativo de financiamiento para estas empresas.

Finalmente considero como motivación el que este estudio pueda ser una herramienta más de difusión del concepto de los Business Angels y sirva de información  tanto a empresarios emprendedores como a inversionistas y porque no también a estudiantes que estén interesados en el tema.
2. Hipótesis del Trabajo
Una vez concluido el estudio, teniendo un panorama sobre la situación de los Business Angels en Europa, quiero ser capaz de contestar a las siguientes preguntas:
a) ¿Desde el punto de vista de un inversionista informal, el mercado europeo de los Business Angels, le resultaría atractivo para poder realizar inversiones?
b) ¿En la situación actual, los Business Angels, realmente son considerados por las PYME como una alternativa de financiamiento?
3. Metodología
Para materializar este estudio, aplicaré el método cualitativo, teniendo como fuentes de consulta e información libros, artículos de revistas y periódicos especializados, informes e investigaciones publicados por la Comisión Europea (Dirección General de Empresa) y por la EBAN (European Business Angels Network), referentes a la situación e impacto de los Business Angels en Europa. También se consultarán estudios e informes publicados sobre la situación de las PYME en Europa y las herramientas existentes para la financiación de estas, poniendo énfasis en la figura de los Business Angels.
Con el análisis de la información en primer lugar realizaré una descripción sobre los principales tipos de capital de riesgo para el desarrollo de las empresas, existentes a nivel europeo. 
Posteriormente realizaré el estudio de la figura de los Business Angels y las redes de Business Angels que incluirá una descripción del mercado del capital informal en Europa y una comparación con las experiencias de los mercados de Business Angels de Estados Unidos y Reino Unido como puntos de referencia, este estudio también brindará un resumen sobre las principales iniciativas implementadas por las organizaciones e instituciones para promover y apoyar el denominado “capital riesgo informal”.
Finalmente realizaré el estudio del contexto económico de las PYME a nivel europeo, mostrando su situación actual y las dificultades para acceder al financiamiento, poniendo en relieve la figura de los Business Angeles.
Después del desarrollo de todas las partes del estudio realizaré una exposición final de las conclusiones y recomendaciones que me permitirán refutar o confirmar las preguntas planteadas como hipótesis de este estudio.
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