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Prefación

La función del crédito llevada a cabo por los bancos consiste en canalizar de manera eficiente los recursos hacia empresas y personas para impulsar el desarrollo económico y la creación de valor. En la actualidad estamos viviendo, como consecuencia, de la crisis sub-prime en EE.UU., a una restricción internacional de la liquidez que plantea dos problemas básicos a la banca mundial: los vencimientos y los precios de sus emisiones.

Desde el punto de vista de los vencimientos, los créditos que los bancos solicitaron hace años a los mayoristas siguen manteniendo su fecha de devolución, mientras que ahora están encontrando dificultades en refinanciarse: se estima que entro el 2010, solo en el mercado español, las entidades de crédito tienen que devolver mas que  175.000 millones de euros y que en el primer trimestre de 2008 han sido capaces de colocar emisiones en los mercados internacionales por solo 18.000 millones.

Desde el punto de vista de los precios debemos remarcar que antes la banca española era capaz de financiarse a medio plazo a un Euribor nada mas o más 0,10% mientras que ahora se esta financiando a Euribor mas 0,70-0,80% y a devolver a corto plazo.

Esta situación de iliquidez en los mercados internacionales, que sufren los bancos, se está trasladando a sus clientes (empresas y particulares) en sus prestamos y líneas de financiación: “la banca hoy en día esta financiando poco, mal y caro”.

El problema principal de esta iliquidez es que se esta traduciendo en una restricción del crédito cortando el proceso productivo de la banca tanto española como internacional, que según su duración podría empujar a las economías avanzadas en un proceso mas o menos prolongado de recensión económica.

La finalidad de este trabajo, después haber analizado las causas de la actual crisis de iliquidez, sus consecuencias para el mercado del crédito internacional y las economías occidentales, es ver a que alternativas de financiación pueden recurrir las Pymes en este actual contexto de restricción y encarecimiento del crédito.

Nos centraremos en las necesidades actuales de las Pymes porque el tejido empresarial español esta constituido en un 99,87% por las mismas según el ultimo informe presentado por la “Dirección General de Política de Pyme” en 2008.

Entre las alternativas de financiación centraremos nuestra atención en tres instrumentos financieros: el factoring, el confirming y el forfaiting no solo por ser productos que ofrecen enormes ventajas para las pymes sino también porque todavía están lejos de alcanzar un peso significativo en la totalidad de las líneas de financiación comparado con otros Países de la Unión Europea como por ejemplo Italia y Francia donde el factoring alcanza una cuota del 15%.

En España a diciembre de 2007 el factoring representaba solo un 9,22% del total de financiaciones a empresas concedidos por el conjunto de las entidades de crédito a actividades productivas, habiendo alcanzado un volumen de 83.699 millones de euros representando un 10,16% del total de volumen de factoring negociado en la UE-15 lejos de la cuota que ostenta Reino Unido cercana al 34%.

Objetivos 
En este trabajo podemos identificar un objetivo principal y dos secundarios. En el actual contexto de los mercados crediticios, donde la banca esta por un lado contrayendo sus financiaciones (reducción de los limite concedidos a las empresas sobretodo pymes) y por el otro lado incrementando los spreads de las mismas (en los últimos doce meses los diferenciales aplicados a las líneas de financiación se han mas que duplicado), el objetivo principal consiste en  verificar, a través el estudio de las alternativas de financiación, las posibilidades de las pymes no solo de mantener los anteriores limites de financiación sino inclusive incrementarlos a un coste más asequible aprovechando la capacidad crediticia de sus clientes y/ o proveedores.

Los objetivos secundarios de este trabajo consisten por un lado en identificar las causas que están al origen de la actual crisis de liquidez y por el otro determinar los efectos en los balances de los bancos y sus actuaciones para incrementar la liquidez disponible.

Motivaciones del estudio

Las motivaciones que están a la base de este estudio podemos subdividirlas en profesionales y actuales. Desde el punto de vista profesional tengo la obligación de profundizar mas en las alternativas de financiación para pymes desde la óptica del cliente a fin de saber mejor orientarle hacia la elección de las líneas de financiación de circulante que mejor se ajuste a su realidad económica/ financiera.

Y por tratarse de un tema actual que las pymes están sufriendo y deben afrontar en su día a día para garantizar la viabilidad de su gestión/ negocio.

Hipótesis de trabajo

A través el estudio de las actuales condiciones del mercado financiero y de las alternativas de financiación propuestas quiero ser capaz, al concluir mi trabajo, de contestar las siguientes preguntas:

-¿El empleo de líneas de financiación de circulante distintas de las tradicionales (cuentas de crédito, descuento, etc.) realmente permite a las pymes seguir financiándose en el actual contexto económico/ financiero a condiciones más asequibles?

-¿Que beneficios a parte de los económicos (coste financiero) aportan el empleo de dichas líneas a las pymes? 

-¿Cuál es el marco jurídico de estos contratos bancarios atípicos?

-¿Cómo afecta el nuevo Plan General Contable el empleo de dichas líneas?

Metodología

Para el desarrollo de la tesina utilizaré el método cualitativo mediante la consulta de libros, investigaciones, artículos de revistas/ periódicos especializados, informes de entidades/ organizaciones reconocidas como los quarter de las Entidades bancarias españolas y mi experiencias del día a  día.

Una vez analizada y procesada toda la información empezaré con la redacción de la tesina.  Después del estudio creo que tendré la información suficiente para poder refutar o confirmar las preguntas planteadas en las hipótesis de este trabajo.
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