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1. Introducción

El objetivo de la presente Tesina es dar un punto de vista más práctico sobre el Acuerdo de Asociación entre Chile y la Unión Europea.  Principalmente dar a conocer, que tipo de ayudas a las exportaciones entrega de cada una de las partes, y nos enfocaremos de forma puntual en el “porque no se utilizan estas ayudas”, cuales son los principales obstáculos que encuentran las empresas al momento de solicitar una ayuda para la exportación.

Así también, explicar la naturaleza del acuerdo económico firmado por las partes, y cuáles son los alcances de éste, saber cual es el beneficio que obtiene casa uno de ellos, económicamente.

El motivo por el cual he elegido este tema, se debe a mi interés por aplicar lo que he aprendido en el Master del Comercio y Finanzas internacionales al ámbito del Comercio Exterior. Además, el objetivo es, que este estudio sirva de guía para los emprendedores de las partes relacionadas con el acuerdo, para que se puedan aprovechar los incentivos a la exportación, sea cual sea el tipo: reducción de impuestos, subvenciones de tipo laboral como financiera, prestamos a intereses más bajos, etc.
2. Planeamiento

La idea de la Tesina, se distribuye en cuatro etapas, las cuales se pueden reducir o ampliar de acuerdo con el avance de esta, con él lo que se trata de explicar es dar otra perspectiva a este acuerdo, es decir, hacer mas fácil de comprender este acuerdo, sus alcances y restricciones, y sobre todo su parte principal será dar conocimiento a los emprendedores de cada una de las partes, en especial Cataluña y Chile, sobre los beneficios de acuerdo, como utilizarlos y como complementarlos
La primera parte tratara sobre ámbitos generales del acuerdo de asociación entre Chile y la Unión Europea, tratando de mostrar de manera práctica cuales son los alcances del acuerdo de libre comercio, con tres puntos de vista, desde el comercio internacional, desde el punto de la República de Chile, y desde el punto de vista de la Unión Europea.
En la segunda parte, se tratara de mostrar cuales son los negocios que mantiene la UE con chile, cada unos de los países miembros con Chile, análisis económico y estadístico.
La tercera parte, hablara del caso de Chile y España, sus negocios y sus actividades comerciales, tomando en consideración las áreas de negocios más importantes.
En la cuarta parte, nos centraremos en el análisis de chile y Cataluña, cuales son las ayudas a la promoción de las exportaciones que otorga Cataluña, Chile y la Unión Europea, como solicitarlas, como utilizarlas, y porque no se aprovechan.
La idea fundamental es dar una herramienta para los emprendedores que piensen en exportar o a los que ya lo realizan, aprovechar los dineros destinados para las ayudas a las exportaciones que otorga cada una de las partes involucradas en el estudio.

3. ALGUNOS TEMAS A TRATAR

REQUISITOS POR PARTE DE CHILE
CERTIFICACION DE ORIGEN A LA UE 
Las empresas que deseen exportar sus productos a la Unión Europea deberán acercarse a las dependencias de la Sofofa para los productos industriales, y la Cámara Nacional de Comercio para los productos agrícolas, donde podrán solicitar la comprobación del origen de sus productos. Este proceso conduce a la emisión del Certificado de Origen EUR.1 por parte de la Dirección General de Relaciones Económicas Internacionales (DIRECON).


SITUACION ARANCELARIA, CRONOGRAMA DE DESGRAVACION Y NORMAS DE ORIGEN DE LOS DISTINTOS PRODUCTOS
Sistema de Código Arancelario UE (inglés)
En el marco del Acuerdo de Asociación entre Chile y la Unión Europea, Prochile ha desarrollado un sistema de información que permite al sector empresarial e interesados, consultar directamente acerca de la situación arancelaria actual, cronograma de desgravación y normas de origen de los productos, así como servicios chilenos en los mercados de la UE. 
ARANCEL DE LA UNION EUROPEA - TARIC (español)
Sitio oficial de la UE a través del cual es posible obtener los aranceles generales de la UE así como las distintas preferencias a terceros países.

NORMATIVA Y REQUISITOS DE EXPORTACION NECESARIOS PARA EXPORTAR DESDE CHILE A LA UE 

Productos Agrícolas, Silvícola y Pecuarios (Servicio Agrícola y Ganadero)
Productos Pesqueros (Servicio Nacional de Pesca)
http://www.cbi.nl/accessguide/ 
Esta base contiene información esencial para poder exportar con éxito a la Unión Europea. El exportador encuentra información sobre barreras no arancelarias para el comercio, los requisitos de seguridad de los productos, la salud de los consumidores, etiquetado, normas de calidad, aspectos medio ambientales. 




Esta información se ofrece en forma de resúmenes prácticos, documentos que se pueden descargar de Internet, enlaces a otros sitios Web y direcciones de organizaciones relevantes. Para usar el sistema y tener acceso ilimitado a toda la información, el usuario debe registrarse una vez. 


REQUISITOS POR PARTE DE LA UE
En el caso de países miembros de la Unión Europea, se basan en las mismas exigencias, sin ninguna excepción, no así el caso e los impuestos, cada unos de los países miembros mantienen su política de impuestos territoriales.

http://export-help.cec.eu.int/ 

Contiene información fundamental sobre derechos de aduana, documentación aduanera, normas de origen y estadísticas comerciales, con la que se pretende ayudar a los empresarios de los países en desarrollo.
· CHILE SEGÚN LA OCDE 
Chile posee un buen comportamiento económico y ya se ha recuperado de la ralentización que sufrió entre 1998 y 2003, según concluye un nuevo informe de la Organización para la Cooperación y Desarrollo Económico (OCDE). En la recuperación ha ayudado la buena coyuntura internacional y los altos precios de materia primas que produce la nación del Cono Sur.

La OCDE destaca que las políticas macroeconómicas chilenas han sido ejemplares y que se han basado en el marco legal, y se subraya la fortaleza de las cuentas públicas que convierten al país en una economía resistente a las crisis. También destaca las reformas en diferentes sectores. Por ejemplo, en el mercado eléctrico se ha fomentado la competitividad con el objetivo de asegurar el suministro de luz. 

Por otro lado, uno de los puntos que critican los expertos de la OCDE es la escasa intensidad de la inversión en I+D, campo en el que se echa de menos una planificación a largo plazo, a pesar del buen clima para atraer a los inversores extranjeros. 
· VISION DE ESPAÑA Y SU ECONOMIA, SEGÚN EL INDICE DE VALORACION DE INVERSON EXTRANJERA ESPAÑOLA (portal de la internacionalización de la empresa y la economía IBERGLOBAL)

Este índice parte de una encuesta realizada a empresas españolas que, representan cerca del 40% del stock acumulado de inversión española en el exterior. 

Entre otros resultados destacados del Índice de Valoración de la Inversión Española en el Exterior cabe destacar los siguientes: 
El país que recibe una mejor valoración como destino para la inversión exterior es Canadá, seguido de la Unión Europea y Estados Unidos.
En Latinoamérica, el país que obtiene una mayor valoración es Chile, seguido de México y Brasil. De los seis países y zonas considerados en Latinoamérica, la menor valoración corresponde a Venezuela, que ocupa asimismo el último puesto de la clasificación global.
Chile, con un índice global de 6,99 (sobre un máximo de 10), lo que le sitúa en el cuarto puesto global, por delante de República Checa, Hungría y Polonia, obtiene sus mejores valoraciones en aspectos como estabilidad política, seguridad jurídica, marco regulatorio, seguridad fiscal, estabilidad social. Chile obtiene sus peores puntuaciones en rentabilidad esperada de la inversión y fiscalidad.
México tiene un índice global de 6,07, por delante de China, Brasil, Sudáfrica e India. México obtiene sus puntuaciones más altas en coste de la mano de obra, coste de los factores y apertura al exterior. Ofrece en cambio una puntuación muy baja en orden público (3,11 sobre 100).
Brasil, con una valoración global de 5,92, obtiene su mejor puntuación en coste de la mano de obra (7,79) y coste de los factores de producción (7,35). El aspecto peor valorado es el de orden público.
Argentina obtiene una valoración global de 5,11. Los aspectos mejor valorados son coste de la mano de obra y coste de los factores de producción. Estabilidad macroeconómica, orden público, marco regulatorio y seguridad fiscal están entre los factores peor valorados de Argentina.
4. Metodología

La metodología a aplicar en el Proyecto de Tesina será cualitativa, y los pasos a seguir para demostrar el planteamiento son los siguientes:

· Análisis de la situación actual de las empresas que realizan comercio internacional.

· Estudio y análisis de la bibliografía relacionada al tema de la Tesina.

· Para ello realizaremos la búsqueda de a través de Internet, consulta a profesionales del sector, Informes de organismos internacionales, asi como la UE, España y Chile.

· Análisis Economico desde el años 2003 a la fecha
· Explicación a través de estudios realizados para analizar las implicaciones del acuerdo de comercio internacional.

· Resultados y conclusiones

5. Conclusiones

La intención de este trabajo, es la explicación, con bases, de la razón por las que empresas de Cataluña y de España no hacen uso de las ayudas a las exportaciones, así mismo como el caso de las empresas chilenas, con la promoción a las exportaciones.

Con la información que podemos encontrar y analizar, nos damos cuenta que existe una relación de comercio bastante importante, y sobre todo desde el año en que se firmo el acuerdo, (2003), pero aun así, hay una cantidad importante de dineros destinados a la promoción de las exportaciones, que no se pierde, quizás por la desinformación, o quizás por la burocracia, no lo sabemos y eso queremos explicar.

Eso es lo que este estudio tratara de explicar, para que éste, sirva como una guía para aquellas empresas que quieren dar el paso de abrir mercado puedan hacerlo, con el respaldo, ya sea de la Unión Europea, España o Chile.

6. Bibliografía
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