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1. TITULO DEL TRABAJO

Métodos de Simulacion aplicados a planes de negocio: Analisis de riesgo

2. INTRODUCCION

Existen novedosos sistemas de simulacion de datos que constituyen cada vez mas un
apoyo a decisiones estratégicas como donde invertir, qué producto fabricar, qué precio
poner... Tomar la mejor decision significa hacer un analisis del riesgo.

Las herramientas de simulacion permiten ver todos los resultados posibles de una

situacion, e indican la probabilidad de que ocurran.

El analisis de riesgo es una técnica cada vez mas utilizada para apoyar la toma de
decisiones en condiciones de incertidumbre. Bajo ese contexto, obtener resultados que se
acerquen lo mas preciso posible a lo que acontecera en el futuro se torna imprescindible a
la hora de efectuar una evaluaciéon economica. De alli surge la necesidad de recurrir a

métodos que consideren y cuantifiquen el riesgo.

3. HIPOTESIS DEL TRABAJO

¢, Cudl es el impacto y beneficio de aplicar métodos de simulacion de valores a nuestro

plan de negocios?

4. METODOLOGIA DEL TRABAJO

La primera fase sera introducir el tema desarrollando el concepto de Simulacién para
luego adentrarnos en el concepto de Plan de Negocio.
Se analizaran métodos de simulacion de valores que permiten analizar el riesgo de

inversiones con mas fiabilidad.

En una segunda etapa se aplicardn dichos métodos sobre un plan de negocios de

consultoria internacional a fin de comparar los datos de simulacion con los obtenidos
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inicialmente en hoja de célculo estandar y visualizar asi mayor cantidad (y mas cercanas

a la realidad) de cifras sobre las cuales evaluar la orientacion y riesgo del negocio.

Finalmente se estableceran las conclusiones en las cuales se emitirdn juicios de valor

personales respondiendo a la cuestion planteada en la hipétesis.
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2005 2006

Actividades/Meses Nov |Dic | Ene |Feb |Mar | Abr |May |Jun | Jul | Ago | Sep | Oct | Nov | Dic

Recopilacion de

informacién

Entrega de proyecto de

tesis

Correccion de proyecto

de tesis

Correccion y aprobacion

del proyecto de tesis

Andlisis y organizacion

de la informacion

Introduccién al Plan de
Negocio y Andlisis de

mercado

Estrategia comercial y

marketing

Plan de operaciones y

financiero

Estrategia general

Elaboracion de

Conclusiones

Entrega final
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