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Proyecto de Tesina

IMPACTO DE LA INVERSIÓN DIRECTA ESPAÑOLA EN VENEZUELA, EN LOS SECTORES PETROLERO, TELECOMUNICACIONES Y  BANCA, PERÍODO 1990-2004.
INTRODUCCIÓN
La inversión internacional se ha convertido en un mecanismo apropiado para el incremento de la presencia de los países a través de las empresas  o de otros fondos, como por ejemplo los de pensiones en el extranjero.

La expresión práctica de la inversión internacional tiene varias expresiones prácticas entre las cuales podemos destacar: la Inversión Extranjera Directa (IED) y la de la movilidad de capitales. 
La IED, se refiere a la inversión que se realiza con el objeto de crear, adquirir o asociarse con empresas de otros países y está orientada hacia la producción de bienes o servicios de bienes transables y no transables, pudiéndose dentro de las estrategias de operación, trazarse metas de ampliación de mercados, tanto locales como internacionales. Al mismo tiempo, existe otro tipo de movimientos internacionales de capital para la realización del comercio internacional que representa un porcentaje relativamente bajo de las transferencias y por otra parte, los movimientos orientados hacia operaciones con moneda o títulos, opciones y otras, que ocupa lugar muy importante en las transacciones diarias de y hacia determinados países y que generalmente son transados en las bolsas de valores, o directamente en la banca internacional.
España y Venezuela tienen relaciones de muy larga data. De hecho este país fue una de sus colonias durante algo más de trescientos años, a través de los cuales se gestó la nacionalidad, creando lazos y vínculos indisolubles para la posteridad. Dentro de éstos, entre los más importantes se pueden destacar: la cultura, el idioma, la herencia genética y las relaciones comerciales; que sufrieron una merma luego de la Guerra de Independencia.

Esta tesina estará referida básicamente a la denominada Inversión Extranjera Directa, delimitada a la específicamente realizada por empresas españolas hacia Venezuela.

En este caso nos ocuparemos en una primera fase, a relatar brevemente los primeros contactos de empresas, organizaciones o familias autorizadas en su momento por la Corona Española para tener derechos de explotación de recursos, comercio y trata de esclavos con carácter de exclusividad en el territorio de la antigua Gobernación de Venezuela, tales como en su momento fueron, la familia de banqueros alemanes, los Welzer;  a quienes la corona española (Carlos V) debía mucho dinero y que ante la dificultad de honrar a tiempo los pagos de la deuda, les fueron otorgados en concesión los territorios de lo que hoy día son Colombia y Venezuela para que con la explotación de sus recursos fuesen recuperando el pago a sus servicios.

Igualmente se hará un resumen de la experiencia, ahora más formal desde el punto de vista de la presencia de una unidad comercial estructurada, con la Compañía Guipuzcoana, empresa financiada por capitalistas vascos y en la cual el Rey de España tuvo una importante participación accionaria. Esta empresa operó entre 1730 y 1785, disfrutando del monopolio comercial de comprar y vender productos europeos y esclavos africanos en Venezuela y sus productos venezolanos en España.

Antes de comenzar el desarrollo específico del tema en la Tesina, nos pasearemos por aspectos de orden teórico sobre el significado de las inversiones en el extranjero y las distintas posiciones y formas de abordar el problema. Se mencionarán autores como: Kindleberger, Krugman, Samuelson, Sachs y Larrain, Tugores Ques, Juan; Stiglitz y otros; así como análisis efectuados por organismos internacionales como: CEPAL, Banco Mundial, Banco Interamericano de Desarrollo (BID), UNCTAD, Unión Europea, FMI, etc. Así mismo se pretende estudiar el marco legal pertinente por parte de ambos países para la emisión y recepción de inversiones bajo sus distintas modalidades. Todo esto como preámbulo al objetivo de la Tesina en particular: las Inversiones Directas Españolas dirigidas a Venezuela en el período 1990-2004.

Y es justamente este período el elegido porque es quizás la década más determinante en lo que se refiere a España, por un lado, y a Latinoamérica, por otro. 
Las empresas españolas, especialmente desde su participación en la Unión Europea y con el crecimiento persistente del PIB y de la calidad de vida en este país se  han ido fortaleciendo desarrollando de una manera acelerada, llegándose el caso de que se han visto en la necesidad de internacionalizar su capital.
El reto planteado para ellas consiste en la búsqueda de mercados y presencia internacional en países donde sus inversiones puedan ser redituables en un ambiente de estabilidad y respeto hacia los inversionistas extranjeros. En ello consiste el reto de la Globalización.

Por su parte, la situación de España se caracteriza por una década marcada por la expansión e internacionalización de sus empresas, una década denominada “la Reconquista de América” dado el crecimiento vertiginoso de las inversiones de este país hacia Latinoamérica, con una tendencia creciente hasta finales de los 90, un 3% de su PIB aproximadamente a principios de los 90 hasta un 10% de su PIB para finales de la década; basta con decir que en el año 2000 España representaba el 4,67% del total mundial de inversión extranjera directa. Esto, para despertar el interés e importancia de la investigación propuesta. 
Para Latinoamérica, es una década marcada por las privatizaciones de empresas estatales (fue el caso de Venezuela), apertura de mercado y desregulación de inversiones.  Desde finales de los 80 hasta el año 93, Venezuela perteneció al grupo de países Latinoamericanos hacia los cuales España dirigió el 88% de sus inversiones para la región, ubicándose en el tercer puesto con un 13,5%, por debajo de Argentina y Chile (BID, 2002). Para ese entonces las inversiones fueron dirigidas al turismo, productos metálicos y papel y artes gráficas, dadas las restricciones bancarias existentes en el momento. A partir del año 1994, Venezuela siguió ubicándose en el grupo de países más importantes de la región, en donde España destinó el 98% de sus inversiones. Sin embargo, su participación se vio mermada hasta un 2,5% sobre el total.
A partir del año 2000, las inversiones comienzan a descender, producto de sucesos políticos y sociales determinantes para tal fin, no solo para Venezuela sino para el mundo entero: atentado terrorista del 11-S, los escándalos contables de ENRON y WORLDCOM (por ejemplo), conflicto de Irak, en Venezuela el clima de inestabilidad política y social a partir del 1999, fecha de cambio de gobierno.

Resulta interesante pensar que estamos ante una posible nueva etapa de auge en la región, dado que las IED dirigidas hacia Latinoamérica aumentaron en el 2004 después de un período de descenso (1999-2003), y por el contrario, Venezuela sigue con la misma tendencia de descenso.

Así mismo, se busca clarificar y profundizar en el tema relacionado al interés de España para elegir a este continente como destino de sus inversiones, más específicamente en Venezuela, en donde se han establecido con niveles importantes de inversión en el sector bancario (Grupo Santander, BBVA), petrolero (REPSOL) y telecomunicaciones (TELEFONICA), así como analizar de qué manera han incidido estas sobre la economía venezolana, sobre la situación laboral (o lo que es lo mismo, creación o disminución de puestos de trabajo), participación en el mercado correspondiente; así como la potenciación de la producción y las exportaciones. De igual manera, estudiar en qué medida Venezuela ha reforzado su competitividad y presencia en el ámbito internacional. También se intentará determinar que nivel de importancia tiene España como origen de inversión con relación a otros países presentes. 
Llama poderosamente la atención la orientación de las inversiones hacia los sectores mencionados, por las razones que ahora explicaremos:

· El petróleo; que a pesar de ser un bien transable por excelencia, su precio es fijado en el mercado internacional y no tiene ninguna relación con la función de costos respectiva y asimismo; se constituye, mediante la presencia de REPSOL, en una fuente de suministro garantizada, segura y que da excelentes utilidades, al ser un bien energético inexistente en España, y que como economía desarrollada en auge, requiere del recurso para satisfacer las necesidades de su mercado interno
· Las inversiones en los otros dos sectores se corresponden con la producción de bienes no transables, en los cuales sus precios no son fijados por la competencia o por la competitividad de las empresas a nivel interno o internacional; sino que las inversiones y el movimiento de los precios se origina por un mecanismo de sobrevaluación de la moneda, dada la presencia de ingresos excedentarios a nivel nacional, derivados de la posesión de un recurso como sería en el caso venezolano, el petróleo. Esto es lo que se ha dado en llamar “La Enfermedad Holandesa” o “La Maldición del Recurso”.

· Lo anterior significa que la presencia de estas inversiones en los sectores indicados, de hecho están garantizadas y no tendrían mayor riesgo, por cuanto aparte de que la actividad no tendría mayor competencia y se encuentran ubicadas en sectores donde las barreras de entrada desde el punto de vista de grandes inversiones, tecnología de punta y personal calificado, son elevadas.

· No se detectan, hasta el momento de iniciado el estudio, inversiones en el sector productor de bienes transables: Industria manufacturera y agricultura. La única referencia que se tiene es con las empresas españolas (en los años 80) que tuvieron presencia en el Sector Industrial Automotor: Camiones y Autobuses Pegaso y el fabricante de autopartes FEMSA, ambas de origen español.

Será evaluada la presencia de las inversiones españolas en Venezuela, desde el punto de vista de su inversión, participación de mercado, impacto en el empleo y otros aspectos de interés económico, como la elaboración de una matriz DOFA en la cual se puedan identificar las debilidades, oportunidades, fortalezas y amenazas para dichas inversiones, de acuerdo a lo que se conoce como Planificación Estratégica.

La motivación del tema de la tesina es justamente investigar el por qué de las inversiones por más de una década de manera creciente, de América Latina, específicamente Venezuela, evaluarlo como uno de los principales destinos de Inversión Directa, así como el efecto y consecuencias que ha tenido.
Finalmente me propongo a enumerar algunas conclusiones y recomendaciones personales.

HIPOTESIS

La Inversión española en Venezuela ha ocasionado efectos positivos en el entorno económico – social durante el período 1990 – 2004.
OBJETIVO GENERAL

Analizar las Inversiones Directas Españolas dirigidas a Venezuela, y su impacto sobre ella, en el período de 1990 – 2004.
OBJETIVOS ESPECÍFICOS
· Realizar una breve reseña histórica de la Inversión Española en Venezuela.

· Revisar las distintas posiciones o planteamientos teóricos de la Inversión Extranjera y el Movimiento de Capitales.

· Investigar la evolución de la Inversión Directa Española en el período establecido.

· Identificar los sectores hacia los cuales ha sido dirigida las Inversiones Españolas.

· Visualizar los posibles sectores potencialmente receptores de inversión.

· Explicar las motivaciones y/o razones por las cuales las empresas españolas han elegido a Venezuela como destino de sus inversiones.
· Estudiar las características de la inversión española en Venezuela.

· Analizar las legislaciones involucradas en el proceso de emisión y recepción de inversiones por parte de ambos países.

METODOLOGÍA

El enfoque que se le da a la tesina será de tipo cuantitativo, definida como: “el uso de la recolección de datos para probar hipótesis con base en la medición numérica y el análisis estadístico para establecer patrones de comportamiento” (Hernandez Sampieri, 2003).

El tipo de investigación a utilizar será de tipo explicativo, ya que “su interés se centra en explicar por qué ocurre un fenómeno y en qué condiciones se da éste, o por qué se relacionan dos o más variables” (Hernandez Sampieri, 2003); en este caso, se busca explicar las razones de la inversión española en Venezuela en los sectores predeterminados y su impacto sobre este país.
Es importante destacar, que aunque se está definiendo a priori un enfoque y un tipo de investigación en particular, de ser necesario, no se descarta la utilización de las herramientas ofrecidas por el enfoque cualitativo, así como las ofrecidas por los diferentes tipos de investigación (descriptivo, correlacional, etc).
Inicialmente se dará una breve reseña histórica sobre la inversión española en Venezuela, o lo que es lo mismo, los precursores de dicha actividad entre los dos países. Se hará una descripción teórica general sobre los planteamientos más importantes relacionados a la Inversión Extranjera: concepto, tipos o modalidades, motivaciones de inversión, etc.
Posteriormente se desarrollarán de manera específica los aspectos legales para la inversión (emisión y recepción), tanto para España como para Venezuela; sus evoluciones económicas pertinentes al tema; los sectores de mayor interés y potencialidad para la inversión, etc.

Finalmente se enunciarán las conclusiones y recomendaciones, así como la presentación de los anexos necesarios como apoyo para el trabajo de investigación.

Como medios de investigación se utilizarán libros, revistas especializadas, Internet, páginas de Internet de Organismos relacionados con el tema (ver referencias bibliográficas). Evidentemente estas pueden aumentar a medida que la investigación se desarrolla, teniendo en cuenta los límites de tiempo y las posibilidades que permite la investigación en función de su delimitación.
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(*)La recolección de información puede variar, ser de mayor o menor tiempo, según lo amerite la investigación.
(*) Las revisiones de la tesina durante su elaboración están sujetas a la disponibilidad del tutor asignado, o según lo dictado por la dirección del master.
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