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TESINA: 
Zona Franca: ¿Herramienta de Competitividad? Caso de estudio: México
ALUMNO:
 Jaim Zamoran
1. Presentación y estructura del trabajo:
La presentación y estructura del trabajo son correctas. En este trabajo el alumno realiza un estudio sobre las zonas francas como herramienta de competitividad. El trabajo empieza con un capítulo sobre generalidades donde se define el concepto de zona franca y la operativa de estas. En el capitulo segundo se realiza un análisis de las principales zonas francas del mundo (China, EEUU, Panamá y Republica Dominicana), para centrarse en el capítulo tercero en el caso de México. La tesina termina con el apartado sobre las conclusiones.

2. Objeto de la investigación y metodología
La hipótesis de este trabajo ha sido comprobar que las zonas francas de México son competitivas a nivel mundial. Para ello, en este trabajo se realiza un estudio de las principales zonas francas del mundo desde el punto de vista de desarrollo, productividad y funcionamiento, y se comparan estos resultados con el análisis de las zonas francas de México. El análisis pretende obtener los factores que podrían determinar el éxito de una zona franca. 

3. Valoración global.
Considero que el trabajo realizado por el alumno tiene una estructura correcta y la investigación es suficientemente detallada para poder confirmar la hipótesis de la investigación. La investigación, sin embargo, podía cumplimentarse con información adicional sobre las zonas francas o con entrevistas a responsables de dichas zonas.
Es por ello que propongo una calificación de 7 (Notable)
Barcelona,  10 de diciembre de 2010
Prof. Gemma Llauradó Plana
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