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TESINA: RELACIONES COMERCIALES ENTRE ESPANA Y PERU:
EVOLUCION, PRESENTE Y FUTURO

ALUMNA: ANNA MARIA FERNANDEZ

1. Presentacion y estructura del trabajo:
La presentacion y estructura del trabajo son correctas. En este trabajo se
realiza un analisis detallado sobre las relaciones comerciales entre Espafia y
Peru, su pasado, su presente y su futuro. El trabajo consta de cuatro capitulo y
un breve resumen y conclusiones. El primer capitulo trata sobre el Perd y su
evolucion pasada. En el segundo capitulo se analiza la evolucion de las
relaciones entres Espafia y Peru. Estos dos extensos capitulos dan paso a un
tercer capitulo donde se estudia la evolucion del comercio entre Espafia y Peru
y un breve capitulo (cuarto) sobre el futuro escenario de las relaciones entre

estos dos paises.

2. Objeto de lainvestigacion y metodologia

La hipdtesis inicial de este trabajo es comprobar que existen variaciones en las
balanzas comerciales entre Espafia y el Peru y que la actual crisis econdémica y
financiera ha afectado dichas relaciones comerciales. La metodologia se basa
principalmente en un detallado estudio histérico sobre las relaciones entre

ambos paises y un andlisis estadistico sobre la evolucion del comercio.
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Valoracion global.

Considero que el trabajo esta bastante descompensado entre los diferentes
capitulos siendo el primer y segundo capitulos excesivamente extensos si los
comparamos con los capitulos tres y en especial con el capitulo 4 y las
conclusiones. Se ha empezado una investigacion muy detallada sobre el Pera y
el desarrollo de las relaciones entre Espafia y el Peru pero dicha investigacion
se hace menos intensa a medida que avanza de tesis y empiezan los capitulos
mas practicos e interesantes que se refieren al futuro escenario de las
relaciones comerciales. En las conclusiones no se confirma o refuta la hipotesis

del trabajo.

Es por ello que propongo una calificacion de 8 (Notable)

Barcelona, 5 de enero de 2013
Prof. Gemma Llaurad6 Plana
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