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Introducción

Las startups son empresas de carácter innovador que procuran soluciones a diversas problemáticas apoyándose en la tecnología. (Blank, y otros, 2012) Este claro concepto de startup, expresado en muy pocas palabras, comprende otros elementos adicionales como lo son el poco capital inicial que requieren y su rápida escalabilidad una vez que han logrado el éxito. Además, según (Escartín, y otros, 2020), al estar apoyadas en las TIC, su crecimiento es más rápido y eficiente porque requieren de una financiación mucho menor.
Otro elemento resaltante de las startups es el enorme contraste existente, puesto que, por una parte el porcentaje de fracaso es muy elevado, pero por la otra, aquellas que alcanzan el éxito, obtienen ingresos bastante considerables y de forma rápida. (Escartín, y otros, 2020)
Existen innumerables estudios en los cuales se definen y enumeran elementos considerados como fundamentales para garantizar el éxito de las startups; estudios de mercado, experiencia previa, conocer a los posibles clientes, concepto global (born global) e incluso se han creado incubadoras, entornos de investigación, desarrollo y trabajo específicos en áreas específicas, para favorecer el surgimiento y cristalización de estas ideas de emprendimiento. Según (Delgado, y otros, 2010) las incubadoras, (también conocidas como clusters, en industrias relacionadas han influido considerablemente en el surgimiento de startups y se han convertido en un factor crítico de éxito al fomentar y apoyar la investigación e innovación en determinados sectores de la actividad  económica.  Sin embargo, a pesar de este apoyo, existen informes muy serios que señalan que la tasa de fracaso en el emprendimiento es muy elevada: solo un 5% en España supera los cinco años (Submmit, 2018)  (Bigas Formajé, 2020), pero estas estadísticas que pudieran resultar pesimistas, no desaniman a emprendedores e investigadores, por lo que el mercado de emprendimiento en España y en muchos países del mundo, sigue siendo muy activo.
Otro elemento importante a considerar sobre las startups es que se fundan, desarrollan y evolucionan dentro de las economías de cada país o región, aprovechando sus circunstancias favorables o lidiando con las desfavorables para tratar de sobrevivir. Estas circunstancias favorables o desfavorables, dicho en pocas palabras, son los ciclos económicos. En este sentido, (Thourik, 2014), afirma que muchas de estas empresas nacen como respuesta a estímulos provenientes de políticas gubernamentales para estimular la economía y superar ciclos económicos de contracción, sin embargo, en el caso particular de la Zona Euro se hace cuesta arriba establecer tales políticas, como consecuencia de la pérdida de influencia directa de los gobiernos de cada país miembro, en su propio ciclo económico y poder estimular estas iniciativas.  Pero estas políticas son sumamente interesantes para los emprendedores en sí mismos, sino también para las economías de los países, gracias a la influencia que tienen en su desarrollo y creación de empleo y riqueza.  Estudios realizados se apoyan en el efecto positivo que ejercen las startups en las economías en tiempos de crisis por su característica flexible, tal como como mencionan (Mungaray, y otros, 2015), por otra parte, estos mismos autores indican que este efecto positivo también ocurre en momentos de expansión económica, donde no solo aportan fuentes alternativas de trabajo, sino también, nuevas oportunidades de negocio e innovación. 
Pero la relación existente entre los ciclos económicos y las startups es bidireccional y así lo afirma (Thourik, 2014) al decir que “Los movimientos del ciclo económico pueden tener una influencia significativa en las empresas emprendedoras incipientes, y las empresas emprendedoras incipientes pueden, a su vez, influir en el ciclo económico”
Por este motivo, resulta interesante ahondar en un lado de esa bidireccionalidad  en el estudio de las startups y mirar el efecto que tiene en ellas las economías en crisis o expansión. En este sentido, (Carrero, y otros, 2017), han estudiado los efectos que la crisis económica tiene sobre la creación de nuevos emprendimientos, específicamente en las de economía social en España, estudiándolas mediante el índice de Moran y LISA, durante ciclos de crecimiento y de contracción comparándolos con el PIB de las regiones, evidenciando que estos factores económicos pueden también influir de manera negativa en la creación de empresas durante los ciclos económicos de contracción, a pesar de la difundida creencia de que este fenómeno es positivo en tiempos de contracción económica. En consecuencia, resultaría interesante revisar, más al detalle, en cuál de las diferentes etapas o fases que viven las startups, estos elementos macroeconómicos tienen mayor o menor influencia, lo que pudiera resultar útil en términos de contrarrestar posibles efectos adversos o aprovechar al máximo los que estén a favor a lo largo de su ciclo de vida.
Los ciclos económicos acogen todos los emprendimientos de los países convirtiéndose en un elemento de gran peso en el futuro de estas inversiones. En este sentido, estudios realizados por (Confecámaras, 2017) confirman que en la economía colombiana, la afectación del ciclo económico de contracción en las empresas formales del sector privado, es decisivo en aquellas de menor tamaño, mientras que aquellas que mantienen dos o más oficinas o las que tienen garantías inmobiliarias, entre otras características, más no en las startups, son capaces de superar con cierta holgura estas crisis. Tal planteamiento es también presentado por (Melgarejo, y otros, 2019) en su trabajo sobre el efecto del ciclo económico en las empresas de Colombia y el comportamiento de las variables empresariales durante un determinado período económico considerado de largo plazo desde el año 2014 hasta el 2019, en donde incluyen la variable de los estados financieros, donde concluyen que los efectos del ciclo económico en las empresas está vinculado con su tamaño.
Es evidente que los ciclos económicos que viven los países, inciden en la creación de nuevas empresas, así como también en el futuro de las existentes, dado que, dentro de las políticas gubernamentales para superar estas crisis, suele favorecerse, de alguna manera, las inversiones que, a fin de cuentas, son las generadoras de empleo y riqueza en los países. Pero de qué manera podemos medir el verdadero efecto de estas crisis y expansiones económicas en cada una de las etapas del ciclo de vida de las startups en España, es lo que se pretende evidenciar en este trabajo de investigación.
Este trabajo se propone hacer un estudio cuantitativo sobre cómo han influido determinados ciclos económicos en los resultados reflejados por las startups en España en las diferentes etapas de su ciclo de vida.
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Se presentan dos propuestas al tener dudas sobre cuál de las dos maneras de redactarlas se ajusta más al propósito del trabajo:
Hipótesis 1: Los ciclos económicos tienen grados de influencia variable sobre el nacimiento, desarrollo y evolución de las startups
Hipótesis 2: Es posible cuantificar los grados de influencia ciclos económicos sobre el nacimiento, desarrollo y evolución de las startups
[bookmark: _Toc88731041]

Objetivo General

Evaluar la posible relación del ciclo económico en expansión o contracción en el comportamiento de las startups en España.
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1. Definir las startups y caracterizar sus diferentes etapas
2. Identificar en el tiempo, un ciclo económico en expansión y otro en contracción.
3. Estudiar el comportamiento durante el nacimiento, desarrollo y evolución de dos grupos de startups durante los períodos de contracción y expansión respectivamente.
4. Determinar, mediante el análisis de los resultados, si el momento en la economía puede ser un factor crítico de éxito en los emprendimientos en España. 
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Metodología
Este trabajo pretende estudiar el planteamiento realizado, a través de dos muestras conformadas por sendos listados de empresas startups fundadas en España durante un período de expansión y otro de contracción a determinar,  con la finalidad de observar su comportamiento en base a los principales indicadores financieros de las mismas versus los indicadores macroeconómicos de cada startup, para poder determinar, estadísticamente, en qué medida la situación económica en la que han sido fundadas y se han desempeñado ha determinado su evolución y posible éxito o fracaso.
Se sugiere utilizar como método de recolección de datos de las startups españolas, el portal SABI (free trial) por tratarse de “de un sistema imprescindible en el análisis financiero y de marketing estratégico, que se caracteriza por su extensa cobertura, la estandarización de los estados financieros, la facilidad en el manejo del software y por la flexibilidad para la obtención y explotación de la información” (Fernández Ortíz, 2018) .  Otra manera de obtener la información financiera es a través de www.infocif.es, portal español, creado por GEDESCO ( https://www.gedesco.es/quienes-somos/ ), empresa de financiamiento no bancario en España,  que provee información económica y financiera de las empresas con fines de cálculos de riesgo.
Existen otras variables que podrían ser importantes para este estudio, principalmente por el creciente número de operaciones de compra venta que se realizan hoy en día vía online.  Esta información que puede obtenerse del portal www.startups.com , que es un ranking de las startups a partir de su interacción con sus usuarios a través de internet y de las distintas redes sociales.  Una vez revisada esta información, decidir cuáles de estas variables pueden ser útiles para este análisis.

Por otro lado se estiman como posibles ciclos económicos a evaluar, los comprendidos entre los años 2008 al 2012, como período de contracción y los años 2015 al 2019 como período de expansión, basado en los datos reflejados por el Banco Mundial para España (Banco Mundial, 2021).  De los ciclos económicos seleccionados se podrían tomar indicadores como el PIB, el IPC, la tasa de desempleo, la deuda pública, el gasto, inversión, entre otros.

	Objetivo general
	Objetivos específicos
	Variables
	Indicadores
	Fuentes de datos

	Determinar la influencia entre ciclos económicos  en el nacimiento, desarrollo y evolución  de las startups en España
	Caracterizar las startups objeto de estudio (A. B, C, D)

	Startups
	Indicadores financieros
	SABI
Infocif.es
Startups.com

	
	Describir los ciclos económicos de contracción y expansión en fechas 2008 - 2012 y 2015 -2019
	Ciclos económicos
	PIB
IPC
Desempleo
Deuda…
	Banco mundial

	
	Analizar cuantitativamente las relaciones entre los ciclos económicos de contracción y expansión,  las etapas de startups.
	Grados de influencia  Ciclo Económico
Etapas de las startups
	Estadísticos
	Profesor tutor



Una vez recolectada la información, se hará una clasificación y se presentarán, mediante tablas, todos los datos de manera organizada para su mejor comprensión y su posterior tratamiento estadístico: Chi cuadrado, T-Student o alguna herramienta de evaluación estadística que esté disponible y esta data sea susceptible para su utilización, para determinar su relación de influencia con el comportamiento o resultados de las startups seleccionadas en las etapas  de su ciclo de vida.
Propuesta de cuadros para la presentación de los indicadores:


Para indicadores financieros anuales
	Empresa
	Fecha fundación
	Resultados financieros P&L
	Año



Para indicadores macroeconómicos
	PIB
	IPC
	EMPLEO
	DEUDA
	GASTO
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